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Die Partner von doXmart ermoglichen
es uns, den Arztinnen und Arzten mit
Patientenapotheke optimale Einkaufs-
konditionen anzubieten: Ex-Factory-
Preise ab erster OP und Verzicht auf
zeilenabhangige Logistikkosten. Dafiir
gebiihrt unseren Partnern Dank. Unter
dieser Rubrik stellen wir regelmassig
einige von ihnen in unseren «doXmedi-
cal»-Ausgaben vor. Mit der Firma Perma-
med AG prasentiert sich heute ein
Schweizer Pharmaunternehmen, das
sich vor allem mit der Entwicklung und
der Herstellung innovativer topischer
Arzneimittel und Dermokosmetika seit
vielen Jahren erfolgreich auf dem
Schweizer Pharmamarkt etabliert hat.

1 o Wer ist die Permamed AG eigentlich?

Die Permamed AG ist ein unabhangiges Schweizer
Pharmaunternehmen mit eigener galenischer Ent-
wicklung und Fabrikation. Das Unternehmen
wurde 1979 von Christian Lutz gegriindet und be-
schaftigt heute in der Schweiz rund 75 Mit-
arbeitende. Der operative Hauptsitz liegt in Ther-
wil/Dornach in der Ndhe von Basel.

Permamed ist auf den Schweizer Markt fokussiert
und gehort im Pharmamarkt Schweiz zu den Top-
10-Firmen fiir rezeptfreie Arzneimittel (OTX). Wir
fiilhren bekannte Eigenmarken wie Lubex, Sport-
usal, Der-med, Squa-med und viele weitere Mar-
ken im Sortiment. Unsere Kompetenzen liegen
zudem in der erfolgreichen Bearbeitung des
Schweizer Marktes, das heisst in der Vernetzung
quer durch das Schweizer Gesundheitssystem.
Das macht Permamed auch zu einem interessan-
ten Partner fiir auslandische Firmen ohne Ver-
triebsnetz in der Schweiz.

Partner:
Permamed AG

Das Interview fiihrte

Claudia Reinke

2 e In welchen Bereichen ist Permamed vor-
nehmlich titig? Welches sind Ihre wichtigsten
Produkte?

Permamed hat topische Praparate mit innovati-
vem Charakter fiir die Therapie von verschiedenen
Hautkrankheiten, Rheumabeschwerden, Sport-
verletzungen und Venenerkrankungen entwickelt
und im Schweizer Markt tiber den Arztkanal als
kassenpflichtige Produkte aufgebaut und erfolg-
reich etabliert. Unsere dermatologischen Pra-
parate Lubex, Lubexyl, Der-med, Pruri-med, Squa-
med und Keli-med sind in der Schweiz Marktfiih-
rerprodukte. Die Sportusal- und Assan-Gamme
weist in einem sehr kompetitiven Marktumfeld

Permamed-Geschdftsleitung (vorn v.l.n.r.: Patrick Eberle,
Christian H. Lutz; hinten v.l.n.r.: Peter Huber, Tobias Lutz,
Peter Bonzli)

eine starke Marktposition auf. Permamed ist als
Nischenplayerin auf topische Handelsformen spe-
zialisiert, die alle nach GMP-Standard in Therwil
hergestellt werden.

Daneben haben wir mit dem Phytobereich ein
weiteres Kompetenzfeld aufgebaut und innova-
tive pflanzliche Lizenzprodukte als kassenzulds-
sige Phytoarzneimittel im Schweizer Markt -
ebenfalls tGber den Arztkanal — erfolgreich eta-
bliert. Es handelt sich dabei um die Therapie-
bereiche Depressionen (Deprivita), Gemiits-
schwankungen (Solevita forte), klimakterische
Beschwerden (Climavita forte) sowie Durchblu-
tungsstorungen (Arteria-vita). Im Bereich Reizma-
gen und Reizdarm betreut Permamed die Arzte-
schaft beziiglich Marketing und Verkauf mit dem
kassenpflichtigen Produkt Iberogast von Bayer
(Schweiz) AG.

Als jiingstes Kompetenzfeld haben wir in der Der-

mokosmetik zusammen mit Dermatologen die in-

Christian H. Lutz, geboren 1944, ist Griinder, CEO und
VR-Président der Permamed-Gruppe. Neben dem
beruflichen Alltag interessiert er sich seit liber
40 Jahren speziell fiir die tibetische Kunst und
Kultur.

Die Permamed AG mit Sitz in Therwil/Dornach ist
1979 gegriindet worden.

e Anzahl Mitarbeiter in der Schweiz: rund 75.
 Eigene galenische Entwicklung und GMP-
Produktion in Therwil.

Schweizer Marktstellung 2015: Unter den Top 10
im Markt fiir rezeptfreie Arzneimittel (0TX/0TC).
Schweizer Marktfiihrer mit Praparaten im
Bereich Dermatika wie topische Akne- und Nar-
bentherapeutika sowie Medizinalshampoos.
Starke Position im Schweizer Markt in den Indi-
kationshereichen Sport- und Unfallverletzungen,
Rheuma- und Venenerkrankungen sowie bei
Phytotherapeutika.

Fokus: Portfolioerganzung mit dermatologischen
Spezialitdten sowie Ausbau der Linie Lubex anti-
age mit innovativen dermatologischen und der-
mokosmetischen Anti-Aging-Wirkstoffen.
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novative Wirkpflegelinie Lubex anti-age gegen
Hautalterung entwickelt. Alle Lubex-anti-age-Pro-
dukte sind dermatologisch und klinisch getestet,
werden in speziell entwickelten Airless-Dispen-
serpackungen angeboten, enthalten keine Kon-
servierungsmittel, keine Farbstoffe sowie keine
allergenen Parfiimstoffe und eignen sich deshalb
auch fiir empfindliche und zu Allergien neigende
Haut.

Als iibergeordnetes Ziel wollen wir unter der
Dachmarke Lubex die wichtigen dermatologi-
schen Bediirfnisse fiir Haut und Haare auch mit
Neuentwicklungen abdecken.

3 e Betreiben Sie eine eigene Entwicklungs-
abteilung? Wenn ja, in welchen Bereichen und
mit welcher Zielsetzung? Was ist daraus zu er-
warten?

Permamed ist Spezialistin fiir topische Formulie-
rungen und hat alle Arzneimittel, die auf der Haut
appliziert werden, in der eigenen Abteilung fiir ga-
lenische Entwicklung in Zusammenarbeit mit Opi-
nion-Leadern in Klinik und Praxis entwickelt. Die
Formulierungen wurden in den letzten Jahren ste-
tig Uberarbeitet und an die aktuellen Marktbe-
dirfnisse angepasst. Die Kombination von meh-
reren Arzneimittelwirkstoffen wie zum Beispiel
bei den Sportusal- und Assan-Produkten oder bei
Keli-med erfordern galenische Hochstleistungen,
um stabile und wirksame Formulierungen zu er-
halten, die die hohen Anforderungen der Patien-
ten erfiillen. Fiir die Fachdrzte einerseits sowie fiir
die Compliance der Patienten andererseits ist die
Qualitdt der galenischen Formulierung entschei-
dend: Die Praparate miissen gut auf der Haut ver-
teilt werden kénnen, und sie miissen schnell ein-
ziehen, ohne einen klebrigen Film zu hinterlassen.
Ein weiterer Vorteil ist, dass solche Kombinations-
prdparate den Status als Originalprodukte beibe-
halten.

Bei der galenischen Entwicklung von Dermo-
kosmetika und Anti-Aging-Produkten steht Per-
mamed ein breiteres Spektrum von Wirk- und
Hilfsstoffen zur Verfiigung, da neben den Pharma-
kopoestoffen auch moderne kosmetische Stoffe
zur Anwendung kommen kdénnen, die galenisch
exquisite Formulierungen erlauben. Wir arbeiten
mit Universitadtskliniken und Forschungsinstituten

zusammen, um die neusten medizinischen und

galenischen Erkenntnisse in die Produktentwick-
lung einfliessen zu lassen.

Permamed wird auch in den ndchsten Jahren neue
dermatologische und dermokosmetische Produkte
entwickeln, um die neuen und sich stetig wandeln-
den Marktbediirfnisse befriedigen zu konnen.

4 o Welches sind Ihre gréssten Sorgen — vom
Markt beziehungsweise von der Preisentwick-
lung her, aber auch gesundheitspolitisch?

Die immer hoher steigenden Qualitdtsanforderun-
gen der Behdrden treiben die Kosten fiir die Her-
steller in die Hohe. Diese konnen heute jedoch
nur noch sehr beschréankt auf die Medikamenten-
verkaufspreise {iberwdlzt werden, sodass der
Margendruck enorm zugenommen hat. Dazu kom-
men die BAG-Preissenkungsrunden mit Ausland-
preisvergleich (APV) und therapeutischem Quer-
vergleich (TQV), die insbesondere Firmen mit
Originalprdparaten in der Spezialitdtenliste mit
glinstigen — und seit iber 20 Jahren nie erhéhten —
Ex-Factory-Preisen stark unter Druck setzen.

Die Kosten (L6hne, Infrastruktur etc.) fiir die Her-
stellung von Pharmaprodukten liegen in der
Schweiz deutlich hoher als in allen anderen euro-
pdischen Staaten, inshesondere auch iber
denjenigen des Landerkorbes fiir den BAG-Aus-
landpreisvergleich. Somit werden durch das be-
stehende BAG-Preisfestsetzungssystem Unter-
nehmen wie Permamed, die in der Schweiz
produzieren, gegeniiber jenen, die im Ausland
produzieren und in die Schweiz importieren, mas-
siv benachteiligt. Diese Problematik hat sich
durch den Wechselkursverfall des Euro noch er-
heblich akzentuiert.

Fiir uns ist es deshalb von grosser Bedeutung,
dass rasch ein neues, faires BAG-Preisfestset-
zungssystem gefunden wird, das auch den Be-
diirfnissen der kleineren und mittleren Pharma-
unternehmen gerecht wird. Permamed und fiinf
unabhdngige Schweizer Pharmafirmen haben da-
her gemeinsam die IG Schweizer Pharma KMU mit
dem Ziel gegriindet, die Anliegen der kleinen
Schweizer Herstellerfirmen von Arzneimitteln po-
litisch besser zu vertreten und zu versuchen, mit
dem BAG konstruktive Losungen zu erarbeiten.
Als in der Schweiz entwickelnde und produzie-
rende Firma schaffen und erhalten wir Arbeits-
platze. Daher sind wir auf funktionierende, stabile
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und faire Regelungen im Medikamentenbereich

angewiesen.

5 o Was diirfen Arzte und Patienten heute und
in Zukunft von Permamed erwarten? Was ist fiir
den Arzt das Besondere an Ilhrem Unternehmen?
Sind Sie im Bereich Fortbildung aktiv?

Seit mehr als 30 Jahren hat Permamed eine
eigene Marketing- und Verkaufsorganisation mit
einem kompetenten Aussendienst, der Arztinnen
und Arzte in Praxis und Klinik sowie Apotheken
und Drogerien in der ganzen Schweiz besucht und
iber unsere vielfdltigen Praparate informiert. Fiir
uns steht die langjahrige, personliche Betreuung
unserer Kunden im Mittelpunkt. Auch in Zukunft
ist fiir uns diese besondere persdnliche Bezie-
hung das wichtigste Anliegen. Fiir die Arzteschaft
organisieren wir seit Jahren und auch weiterhin
lokale Fortbildungen mit Spezialisten, zudem sind
wir auch an allen wichtigen Schweizer Arztekon-
gressen vertreten. Wir suchen den regelmédssigen
Gedankenaustausch mit Universitatskliniken und
Fachdrzten, um moderne und l6sungsorientierte
Anwendungen fiir unsere Produktentwicklungen
zu erhalten. Wir evaluieren dann interessante Pro-
jekte mit weiteren Fachleuten im Markt, bevor wir
iber eine allfallige Entwicklung und Vermarktung
in der Schweiz entscheiden.

Auch in ndchster Zukunft darf man von Permamed
noch weitere innovative Nischenprodukte inshe-
sondere im dermatologischen Bereich erwarten.
Und wir werden auch weiterhin mit internationa-
len Lizenzpartnern zusammenarbeiten, um in der
Schweiz neue Indikationsbereiche mit Nischen-
produkten abdecken zu kénnen.

Das Management und unsere Mitarbeitenden
haben den Mut und den Glauben zur Eigenstandig-
keit. Wir alle sind tiberzeugt, dass in dieser hekti-
schen Zeit der Firmeniibernahmen und -zusammen-
schliisse nur jene Unternehmen auch langfristig
Erfolg haben werden, die niitzliche, innovative und
qualitativ hochstehende Prdparate anbieten und
die fiir ihre Kunden wie Arzte, Apotheker und Dro-
gisten ein kompetenter Partner sind. Auch ein so-
ziales Engagement ist uns wichtig: So arbeiten wir
unter anderem mit der Krebsliga Schweiz im Pro-
gramm Brustkrebspravention zusammen. Wir un-
terstiitzen die Krebsliga mit einem Franken fiir jede
verkaufte Packung Lubex anti-age.
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6 o Was macht Ihnen am meisten Sorgen im
Verhiiltnis zur Arzteschaft in Klinik und Praxis?
Wie sehen Sie aus Ihrer Sicht die Entwicklung
der medizinischen Versorgung in der Schweiz?
Unser wissenschaftlicher Aussendienst berét die
Arztinnen und Arzte in einer méglichst aktiven Zu-
sammenarbeit, damit diese individuell noch bes-
ser auf die Bediirfnisse ihrer Patientinnen und Pa-
tienten eingehen konnen. Leider wird es immer
schwieriger, bei den Arzten Termine fiir Aussen-
dienstbesuche zu bekommen, da viele Arzte tiber-
lastet sind und Industrievertreter immer weniger
oder gar nicht mehr empfangen. Mehr und mehr
Arzte lassen sich nur noch an Kongressen und an-
derweitigen Forthildungen {iber Therapien und
Pharmaprodukte informieren.

Die medizinische Versorgung in der Schweiz ge-
hort generell zu den besten der Welt. Die Grund-

versorgung ist auf dem Niveau der Bediirfnisse
der obligatorischen Krankenversicherung bis
anhin gewdhrleistet. Gerade die kleineren und
mittleren Pharmafirmen tragen dank Sitz und Pro-
duktionsstdtte in der Schweiz sowie dank thera-
peutischer Vielfalt zur Versorgungssicherheit in
der Schweiz bei. Es besteht jedoch die Gefahr,
dass bei weiteren vom BAG auferlegten Preissen-
kungen gewisse Grundversorgerprodukte in der
Schweiz nicht mehr kostendeckend angeboten
werden kénnen und so die Versorgungssicherheit
und die Produktvielfalt gefahrdet sind.

7. Wie wichtig ist fiir Sie die Zusammenarbeit
mit selbstdispensierenden Arzten? Gibt es etwas,
was Sie sich von den Arzten wiinschen wiirden?

Fiir uns stehen die Patientinnen und Patienten
respektive Kundinnen und Kunden im Mittel-
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punkt. Da wir in allen Sparten des Gesundheits-
marktes tatig sind, machen wir auch keinen Un-
terschied zwischen selbstdispensierenden und
verschreibenden Arzten. Wir wiinschen uns, dass
auch in ndchster Zukunft eine offene und kon-
struktive Kommunikation mit der Arzteschaft er-
halten bleibt.

Bei dieser Gelegenheit bedanken wir uns bei allen
medizinischen Partnern sowie bei Patientinnen
und Patienten fiir das langjahrige Vertrauen und
die Treue, die sie unserer Firma und unseren Pra-
paraten entgegengebracht haben und hoffentlich
auch in Zukunft entgegenbringen werden. In die-
sem Sinne freuen wir uns auf eine weiterhin gute,
erfreuliche und erfolgreiche Zusammenarbeit mit
Ihnen allen. X



